En verden af kglesmgremidler

OK er en af landets stgrste aktgrer inden for salg af kelesmgremidler til industrien. Teknovation har lavet
et lille portraet af leverandgren, der er pa hjemmebane hos de spantagende virksomheder, og som har
oprustet med nye folk. OK stgtter Industritekniker.nu.

OK Industri har lavet nogle organisatoriske sendringer for at std endnu staerkere som leverandgr af service
og radgivning til bl.a. de metalbearbejdende virksomheder i hele landet.

"Vi maerker tydeligt, at kunderne taenker pa automation og forbedringer som aldrig f@r. Inden for de sidste
fire-fem ar har der ogsa vaeret stor interesse for at optimere med kglesmgremidler for at fa maskinparken
til at kgre endnu mere effektivt,” siger salgschef Lars Primdahl fra OK Industri.

Ved f.eks. at lave en vedligeholdelsesplan for den enkelte spantagende maskine, som sikrer, at maskinen
bliver rengjort (i maskinrum og spantransportgr) og far skiftet leverandgr af kglesmgremiddel, er der ifglge
Lars Primdahl en god mulighed for at realisere en besparelse pd omradet pd 20-30 procent om aret.

"Bruger kunden 250.000 kr. om aret pa smgremidler, sa er det da en besparelse, der er veerd at ga efter. Vi
har et koncept, OK Fluid Partner, som bestar af en syv forskellige ydelser, som binder hele servicedelen
sammen, og som betyder, at kunden kan koncentrere sig om spantagningen,” forklarer han.

Analysedelen spiller en vigtig rolle i konceptet. Lars Primdahl papeger, at OK ogsa arbejder taet sammen
med leverandgrerne af skeerende veerktgjer for at finde frem til de bedste, individuelle Igsninger til
kundens spantagende maskiner. Arbejdsmiljget er ogsa en del af pakkelgsningen.

For at satte yderligere kommerciel fokus pa forretningsomradet er der sket nogle organisatoriske
a@ndringer. Hvor Lars Primdahl tidligere “kun” har vaeret ansvarlig for salget til metalbranchen, har han fra
december 2021 faet ansvaret for hele smgremiddel-markedet, som ogsa bestar af virksomheder inden for
produktion af dele til vindmgller, marine, hydraulik og fedevarer. Metalsegmentet udggr 20 procent af OK
Industris omsaetning.

Gennemsnitskunden inden for metal bruger mellem 2.500 og 10.000 liter kglesmgremidler om aret.
Storkunder bruger over 50.000 liter pr. ar. Olieblandingerne, f.eks. smgreolie, smgrefedt, kglervaeske og
metalbearbejdende vaesker, bliver leveret pa palletanke, tender og dunke. Hovedprodukterne er Rhenus og
Mobil.

FORENINGSST@TTE OG NETVARK

Ligesom moderselskabet OK stgtter de lokale idraetsforeninger, fglger OK Industri denne trad og stgtter
Industritekniker.nu.



"Det ser vi som en god idé. Hvis ikke der bliver rekrutteret nyuddannede industriteknikere til
virksomhederne, risikerer hele branchen langsomt at uddg, og sa flytter produktionen ud af landet, og sa
har vi ingen kunder at szelge til,” lyder det logisk fra Lars Primdahl.

”Alle vores kunder har jo en eller anden relation til Industritekniker.nu, sa det er ogsa en made at netvaerke
pa, ligesom vi deltager pa messer (VTM er pa programmet, red.) og andre steder, hvor der er fokus pa
udvikling,” tilfgjer han.

Lars Primdahl har staet i spidsen for OK’s metalsatsning siden 2012. Forinden var han i 12 ar ansat hos
grossisten Lars @stergaard, Vejle, der blev opkgbt af OK. Sammen med servicetekniker Uffe Christensen og
seelger Anders Elbrgnd har han hidtil udgjort staben i metalafdelingen. Med oprustningen er salger Henrik
Fabricius netop ogsa tiltradt. Derudover sidder to mand klar internt til at tage sig af teknisk support.

”Qrganisatorisk star vi staerkt nu og er klar til nye udfordringer i en metalbranche, der er preeget af
dynamik. Jeg kan godt lide at komme rundt til virksomhederne og se, hvad de laver. Og jeg kan blive
fascineret af at se, hvad de kan lave af finish pa overflader, og hvor komplekse emnerne er,” fastslar Lars
Primdahl og afrunder med en opfordring til den nye generation.

”Det er en speendende branche, som vi skal holde gang i. Vi vil gerne stgtte op om muligheden for, at de
unge kommer i lzere i metalbranchen, som fortjener langt mere opmaerksomhed, end den har faet gennem
de sidste mange ar.”

Billedtekst
Lars Primdahl har faet ansvaret for hele kplesmgremiddel-segmentet hos OK Industri.

"Vi stptter gerne Industritekniker.nu, sa vi kan fa flere unge ind i branchen, som har sa meget at byde pa,”
siger Lars Primdahl.
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